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メんルー山田 祐貴

□日時

□受講料

□持参物

国会場

お申し込みFAX>06口 644■口5007
タマリス株式会社大阪支店

○リピート率を増やす。
お客様とのマッチングミスを1

0パーマが得意になる。
失敗しないパーマ提纂籍

19。09.09(mon).13:00～ONAIR

月間平均技術指名売上280万 円。郊外サロンの中でも、圧倒的なお客様の支持を得てサロンワークをする傍ら、
外部講師としても活躍。又、ORO独自の自社教育カリキュラムも話題を呼んでいる。

コンテンツ

。お客様とのマッチングミスをなくすカウンセリング

・パーマに導くカウンセリング

・パーマが得意になるデザインパターンと似合わせパーマ術 (モデルデモ )

9/9げ]) 13:00～ 16:00(終了予定)
一般サロン ¥2′500-

タマリスパーマ取扱いサロン・Gサロン ¥2′000‐

筆記用具

タマリス大阪2F A‐ Studio

大阪市西区江戸堀1-18-12
TEL06-6441-3901  FAX06-6441‐ 5007

至 西大橋                 至難波  至難波
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氏名 サ ロン名

代理店名

至 西大橋

サロン TEL
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ORO Semlnar
参加申込書


